
        
        

        
		
Всё для рекламы
и про рекламу

Контекстная реклама[image: ]
Надежда Светлова 

[Кейс] Как увеличить число запросов в ТОПе на 145%. Поисковое продвижение сайта медицинского оборудования
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[image: ]По данным исследований, рынок медицинского оборудования в России  продолжает расти. В 2021 году объем продаж медицинской техники в России  составил около 166 миллиардов рублей, что на 9,8% больше, чем в 2020  году. При этом в структуре рынка наиболее популярным сегментом остается  оборудование для диагностики и терапии, занимающее более половины рынка.  Также заметным ростом пользуются технологии, связанные с телемедициной и  удаленным мониторингом здоровья.
Клиент:
Компания «Медиа Сервис АБВ» предоставляет услуги по внедрению  современных медицинских технологий в медицинские учреждения и  осуществляет сервисное обслуживание и обучение персонала. Она является  официальным дистрибьютором известных мировых брендов в медицинской  индустрии, таких как Roche, Alifax, General Electric Healthcare,  Olympus, Sysmex, bioMérieux и других.
Благодаря высокому качеству  работы на протяжении многих лет, компания включена в список доверенных  поставщиков для Министерства здравоохранения РФ и может осуществлять  комплексные поставки в рамках федеральных и региональных программ.
[image: ]Задачи
	Улучшить свой сайт
	Увеличить количество сделок
	Выйти в ТОП поисковых систем по многочисленным ключевым запросам
	Информировать интернет-сообщество о возможностях фирмы

Сложность  работы заключалась в разнонаправленности деятельности компании. Упор  делался на семантике, посвященной комплексному оснащению медицинских  учреждений медицинским оборудованием. Мы работали над карточками  товаров, создавали тематический контент для сторонних ресурсов для  наращивания внешних ссылок, и одновременно с этим уделяли внимание  другим видам деятельности фирмы: поставка лабораторного оборудования и  реагентов, IT-решения, автоматизированные модульные системы для  лабораторий.
 Этапы работ^
	Провести техническую оптимизацию сайта
	Расширить контент карточек товаров
	Структурировать сайт
	Развить ссылочный профиль

Техническая оптимизация
	Провели анализ скорости загрузки страниц и оптимизировали изображения и видео для ускорения загрузки страниц.
	Установили SSL-сертификат для защиты сайта и его пользователей от вредоносных действий.
	Оптимизировали структуру URL-адресов, мета-теги и описания страниц.
	Создали мобильную версию сайта.

Расширение контента карточек товаров
	Добавили более подробные описания товаров и их изображения, видеообзоры товаров и отзывы покупателей.
	Использование SEO-оптимизированные заголовки и описания товаров, чтобы улучшить позиции товаров в поисковых системах.
	Разместили связанные товаров на странице карточки товара.
	Использовали микроданные, которые позволяют поисковым системам понять, что именно представляет собой товар.

Структурирование сайта (юзабилити)
	Выявили слабые зоны навигации, дублирующиеся страницы, нерелевантные категории.
	Создали картину сайта (sitemap) и файлы robots.txt.
	Разработали внутреннюю ссылочную структуру сайта

Развитие ссылочного профиля
	Изучили конкурентов и определили их ссылочный профиль.
	Создали уникальный контент, который будет привлекать ссылки с других сайтов.
	Получили ссылки с авторитетных и тематически релевантных сайтов.

Результаты
	На 145% увеличилось число запросов в ТОПе.
	В топ-10 выведено 184 ключевых слова.
	На 168% возросло число заявок.






Похожие статьи
Что должен сделать маркетолог при продвижении медцентра, чтобы убить доверие пациентов[Кейс] 350 заказов в месяц из Яндекс.Директа и рост позиций на 60% для интернет-магазина электротехники Как пригнать 102 заявки на 100к бюджета в B2B тематике. Кейс клиента Vitamin.tools по продаже краски



 Хотите тоже написать статью для читателей Yagla? Если вам есть что рассказать про маркетинг, аналитику, бизнес, управление, карьеру для новичков, маркетологов и предпринимателей. Тогда заведите себе блог на Yagla прямо сейчас и пишите статьи. Это бесплатно и просто 
 Метки: Кейсы,  Маркетинг,  Продвижение сайтов,  Медицинский маркетинг 
[image: ]
Надежда СветловаВедущий специалист в агентстве optimism.ru. Работали с крупнейшими рекламодателями рунета. Рада поделиться кейсами наших результатов.
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Читайте ещё статьи по этой теме 
Кейс клиента Vitamin.tools: как сделать х5 к заявкам и х3 к продажам в Директе на строительстве домов Статья
Привет! Мы — командарекламной экосистемы Vitamin. tools, возвращаем до 16% с пополнения счёта. 
Кейс: как настроить рекламу вебинара для риэлторов в Яндекс.Директ Статья
Риэлторы– достаточно специфичная аудитория, а главное– очень малый процент из них формулируют в Яндексе желание пройти какое-то обучение.  Как в этом случае«выуживать» целевую аудиторию– с помощью каких запросов; и как конвертировать их в запись на вебинар– рассказывает специалист по рекламе в Яндекс. 
Советы агентствам недвижимости от маркетологов: как увеличить продажи на примере кейсов клиента Vitamin.tools Статья
Первый звонок — ключевой этап воронки продаж в недвижимости и тот самый этап, где агентства теряют деньги.  Из-за неправильного входа в диалог, неумения слушать других и неправильно настроенной рекламы агентства могут терять до 100% заявок.1 
 Показать ещё 
Написать комментарий

войти

Отправить


Обсуждаемое 
Советы агентствам недвижимости от маркетологов: как увеличить продажи на примере кейсов клиента Vitamin.tools Статья
Первый звонок — ключевой этап воронки продаж в недвижимости и тот самый этап, где агентства теряют деньги.  Из-за неправильного входа в диалог, неумения слушать других и неправильно настроенной рекламы агентства могут терять до 100% заявок.1 
Подводные камни в продвижении через видео: 5 причин, почему опускаются руки Статья
Казалось бы, что сложного в том, чтобы сниматься в экспертных видеороликах? Можно просто говорить на камеру и выкладывать это хоть каждый день.  Но когда доходит до дела, начинают проявляться разные скрытые моменты, которые иногда полностью блокируют создание контента.1 
Как мы увеличили посещаемость ТЦ с товарами для стройки и ремонта: SEO и РК в конкурентной нише Статья
Рассказываем, как использовали SEO и интернет-рекламу, чтобы увеличить посещаемость стройцентра на 3-5% в месяц.  Ситуация усложнялась падающим спросом на рынке в категории ремонта и строительства.1 

Свежее 
Эффективная реклама во ВКонтакте на примере 2 кейсов Статья
Интересен тем, что использовалось несколько каналов продвижения.  При этом ВК дал самую низкую стоимость конверсии, но это не таргет. 
Как быстро собрать каналы для посевов/Telegram Ads с помощью ChatGPT Статья
Сбор каналов в телеграм — одна из самых ресурсозатраных рутинных задач перед запуском рекламной кампании в Telegram Ads или перед посевами.  Уверен, что те, кто проводил этот анализ, со мной согласятся. 
Как WhatsApp Business API помогает выйти на новый уровень коммуникации с клиентами Статья
WhatsApp Business API помогает вывести коммуникации бизнеса с клиентами на новый уровень и использовать все преимущества популярного мессенджера.  Эксперт edna рассказал, как с его помощью масштабировать и автоматизировать коммуникацию с клиентами. 





Возвращайте до 18% с пополнений рекламы

Рекламная экосистема Vitamin.tools


Рекламные инструменты

Гиперсегментация
 Вебинар: введение в гиперсегментацию  Кейсы гиперсегментации 
[image: Рекомендатор]
 Рекомендатор [image: Конструктор WepApp-приложений для Telegram от Wame.tools]
 Конструктор WepApp-приложений для Telegram от Wame.tools [image: Конструктор лендингов LPgenerator]
 Конструктор лендингов LPgenerator [image: A/B тестирование]
 A/B тестирование [image: Биддер]
 Биддер 
 Генератор UTM-меток [image: Нормализатор ключевых слов]
 Нормализатор ключевых слов 

ТарифыПоддержка клиентовОтзывы об экосистеме Vitamin.tools и инструментах YaglaБаза знаний
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 Минцифры России включило програмное обеспечение Yagla в реестр отечественного программного обеспечения

 Образовательная деятельность в Ягле (ООО «Ягла») ведется на основании государственной лицензии № Л035-01212-59/00203793
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Заведите свой блог
 на Yagla 






		
		
		
	